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12. Oktober 2017,Donnerstag,

FOKUS.VERKAUFEN
Verkaufen ist wie Liebe 

Nutzen Sie Ihre emotionale Intelligenz!Der Bürgermeister der Stadt Erkelenz, Peter Jansen, wird uns zu-
sammen mit der Referatsleiterin für Wirtschaftsförderung und 
Stadtmarketing, Sandra Schürger, im Priorensaal des Haus Hohen-
busch empfangen.

Um das Jahr 1000 wurde das Gut „Hohenbusch“ zum ersten 
Mal urkundlich erwähnt. 1147 vermachte es sein damaliger 
Besitzer Rudolfus, der Ministeriale des Aachener Marienstifts, 
zu seinem „Seelenheil“ der Aachener Kirche. 1235 wurde eine 
Kapelle für den allgemeinen Gottesdienst benutzt. 1302 grün-
deten die Kreuzherren dort ein Kloster, das fünfhundert Jahre 
später im Rahmen der Säkularisation (1802 unter Napoleon) durch 
den französischen Kommissar des Departements Roermond, 
Johannes Josef Spiess, wieder aufgelöst wurde. In diesen fünf-
hundert Jahren war „Hohenbusch“ eines der reichsten und 
bedeutendsten Kreuzherrenklöster im Rheinland, das zweit- 
älteste in Deutschland. Nach der Säkularisierung ging „Hohen-
busch“ in Privatbesitz über. Die Klosterkirche wurde 1802 ab- 
getragen. Die Kirchenausstattung und die Kunstschätze wurden 
anderweitig untergebracht und sind weit verstreut. 1983 erwarb 
die Stadt Erkelenz Gebäude, Hof und Park. 1986 kaufte sie auch 
noch die Ländereien (insgesamt 275 Morgen) von „Hohenbusch“ 

hinzu und begann mit der sorgfältigen 
Restaurierung der weiträumi-

gen Anlage.

in Erkelenz

Hans-Uwe L. Köhler
Verkaufsexperte & LoveSeller

fokusthema.de mrd.bvmw.de
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FOKUS.VERKAUFEN
Veranstalter & Veranstaltungsort

Veranstalter
BVMW – Bundesverband mittelständische Wirtschaft
Unternehmerverband Deutschlands e.V.
Metropolregion Düsseldorf mit den Kreisverbänden Mönchenglad-
bach, Erkelenz, Hückelhoven & Wegberg sowie Düsseldorf

Leiter Kreisverband
und der Metropolregion
Dipl.-Kfm. Stefan A. Wagemanns
Rönneterkamp 29
D-41068 Mönchengladbach
Tel.: 02161 30300-60
	Fax: 02161 30300-61
	E-Mail: stefan.wagemanns@bvmw.de
	moenchengladbach.bvmw.de
duesseldorf.bvmw.de
	mrd.bvmw.de

Co-Veranstalter
Horst Benecke, 
Leiter des BVMW-K reisverbandes Aachen & Kreis Heinsberg 
Zerrin Börcek, Kurt-Herbert Derichs, 
BVMW-Verbandsbeauftragte für den Rheinkreis Neuss

Veranstaltungsort
Stadt Erkelenz
Haus Hohenbusch, Priorensaal

Veranstaltungspartner

FOKUS.VERKAUFEN
Gastgeber: Stadt Erkelenz



ab 18:30 Uhr	 Eintreffen der Teilnehmer

19:00 Uhr	� Begrüßung

	 Stefan A. Wagemanns
	 BVMW 
		

	 Peter Jansen
	 Bürgermeister
	 Stadt Erkelenz
		

19:15 Uhr	 Hans-Uwe L. Köhler
	 Verkaufsexperte & LoveSeller 
	 Verkaufen ist wie Liebe

20:30 Uhr	 Verlosung

	 anschließend Get Together

22:30 Uhr	 Ausklang der Veranstaltung

Teilnehmergebühr:	 99,00 €* 
BVMW-Mitglieder:	 49,00 €*

(Leistungen: Vortrag, Getränke & Imbiss - *pro Pers./zzgl. MwSt.
Bei Nicht-Teilnahme erfolgt keine Rückerstattung, die Karten sind aber 
übertragbar.)

Vorherige Anmeldung (bis 9. Oktober) erforderlich:

Fax:	 02161 30300-61
E-Mail:	 stefan.wagemanns@bvmw.de
Online:	 fokusthema.de

FOKUS.VERKAUFEN
Referent: Hans-Uwe L. Köhler

Verkaufsexperte und LoveSeller

Die beiden Begriffe „Liebe“ und „Verkaufen“ durften lange nicht in 
einen Zusammenhang gebracht werden – das war ein Tabu! Köhler 
dachte über diese Ungerechtigkeit nach und fand eine Metapher, die 
zu einer wunderschönen und herzlichen Geschichte führt: LoveSelling.

Erleben Sie in seinem Vortrag, wie Verkaufen zu einer der liebenswer-
testen Tätigkeiten der Wirtschaft wird! Am Ende ist es einfach nur 
eine unglaubliche Geschichte, bei der zwei zusammenfinden: Der Ver-
käufer und sein Kunde.

Erfahren Sie, was LoveSeller auszeichnet und wie Sie selber 
zum LoveSeller werden:

     ·   LoveSeller sagen ihren Kunden, dass sie sie mögen!
     ·   LoveSeller halten die Vision einer positiven Zukunft immer 
           aufrecht und bieten Vertrauen, Zuverlässigkeit und Sicherheit.
     ·   LoveSeller sind fähig, immer wieder etwas Interessantes in 
           der Beziehung zu ihrem Kunden zu entdecken.
     ·   LoveSeller sind für ihre Kunden aufregend und faszinierend!

FOKUS.VERKAUFEN
Thema: Verkaufen ist wie Liebe

Nutzen Sie Ihre emotionale Intelligenz!

Hans-Uwe L. Köhler gehört zur europäischen Trainer-Elite. Die Ideen 
dieses Erfolgs-, Verkaufs- und Kommunikationstrainers faszinieren 
Menschen in allen Berufen und Branchen. Seine Vorträge und Semi-
nare öffnen jedem den Weg zum persönlichen Erfolg. Als Trainer und 
Redner wurde Köhler mit zahlreichen Auszeichnungen geehrt.

Sein erfolgreichstes Vortragskonzept heißt: `Verkaufen ist wie Liebe´.  
Der gleichnamiger Bestseller befindet sich in der 17. Auflage. Im Ok-
tober 2017 feiert  er sein 40jähriges Bühnen-Vortrags-Unternehmer-
Jubiläum.

Die Art, wie Köhler denkt und lebt, ist immer wieder überraschend! 
Der Endsechziger ist immer noch auf der Suche nach Optimierung 
im lebendigen Alltag. Er verkörpert seinen Traum von einer besseren 
Welt, in der ausreichend Glück und Erfolg vorhanden sind. Mit seiner 
kraftvollen Idee, dass es keinen Mangel an Chancen gibt, befähigt er 
die Zuhörer, Meister des eigenen Schicksals zu werden.

FOKUS.VERKAUFEN
Programm

Das perfekte Verkaufsgespräch ist 
Erotik pur. – Nichts für Anfänger!


